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クラウドDX 本格化

顧客動向

• M365⇒インフラ移行・アプリ開発への

需要シフト。クラウドERP需要拡大

• グローバルライセンス、官公庁案件

• ChatGPT活用拡大

2023年 9月期 事業環境

生成AI 開発競争

• メーカー各社、生成AI開発を加速

• クラウドセキュリティへの投資拡大

• GPUの獲得競争

メーカー動向

クラウドAI提案力強化

• グループ全体で社員が250名増

大阪・沖縄オフィス移転

• M365 Copilot

• グローバル支援体制

成長ポテンシャル
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2023年 9月期より連結決算に移行。増収増益で過去最高益を更新。

* EBITDA = 営業利益 + 減価償却費及びのれん償却費 *2022年9月期は非連結のため、単体との比較を参考として記載

2023年 9月期 通期連結業績（サマリ）

売上高 （百万円） 86,325 26,475112,800 110,64730.7%

売上総利益 （百万円） 10,877 2,19913,077 12,50620.2%

売上総利益率 （％） 12.6% △1.0%11.6% 11.3%-

販管費及び一般管理費 （百万円） 6,825 2,0598,884 8,08730.2%

営業利益 （百万円） 4,052 1404,192 4,4193.5%

営業利益率 （％） 4.7% △1.0%3.7% 4.0%-

営業外損益 （百万円） 200 △44156 69△21.8%

4,252経常利益 97（百万円） 4,349 4,4892.3%

2,647 7033,350親会社株主に帰属する
当期純利益

（百万円） 3,52226.6%

EBITDA （百万円） 4,557 4164,973 4,9529.1%

単体

2022年9月期

連結

2023年9月期 前期比

増減額 単体

2023年9月期前期比

増減率

株式会社ネクストスケープ（連結子会社） 株式会社日テレWands（持分法を適用した関連会社）連結対象
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2023年 9月期 通期連結業績（営業利益の増減要因分析）

事業拡大に伴い、販管費は増加
L&P事業の新規大型ライセンス獲得先行により、売上総利益率が低下

33.4

40.5

2022年9月期実績

営業利益率

4.7%

(a)増収効果

△11.5

(b)売上総利益率
の変動

△20.5
41.9

2023年9月期実績

営業利益率

3.7%

(c)販管費の増加

（単位：億円）

体制強化による
コストの増加
（人件費、採用費、業務委託費、
地代家賃等）

NS子会社化に伴う
コストの増加

CS事業の
売上総利益率向上

L&P事業の
売上総利益率低下
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960 
1,676 1,685

1,127 

1,123 
1,852

12.3%

15.3% 15.4%

0.0%

2.0%

4.0%

6.0%

8.0%

10.0%

12.0%

14.0%

16.0%

18.0%

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

4,000

4,500

5,000

FY21実績（単体） FY22実績（単体） FY23実績（連結）

AzureやERP等のクラウド活用の案件が増加

ネクストスケープ社のグループ化が事業拡大に貢献

（百万円）

* FY21およびFY22は非連結のため、参考値

8,326 9,299 10,816

8,635 
9,045 

12,198

0

5,000

10,000

15,000

20,000

25,000

FY21実績（単体） FY22実績（単体） FY23実績（連結）

16,961
18,344

23,015

2,087

2,800

3,537

2023年 9月期 通期連結業績（クラウドインテグレーション事業）

125.5%
（前年同期比）

売上高 セグメント利益

126.3%
（前年同期比）

（百万円） セグメント利益率1H 2H 1H 2H 1H 2H1H 2H
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719 
988 1,100 

767 

793 
883

13.8%
13.3%

12.9%

0.0%

2.0%

4.0%

6.0%

8.0%

10.0%

12.0%

14.0%

16.0%

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

FY21実績（単体） FY22実績（単体） FY23実績（連結）

クラウドの運用・保守案件を中心に順調に事業が拡大

5,307 6,091 
7,666 

5,438 

7,280 

7,723

0

2,000

4,000

6,000

8,000

10,000

12,000

14,000

16,000

18,000

FY21実績（単体） FY22実績（単体） FY23実績（連結）

10,745

13,371

15,389

1,487

1,781
1,983

2023年 9月期 通期連結業績（クラウドサービス事業）

115.1%
（前年同期比）

売上高 セグメント利益

111.3%
（前年同期比）

（百万円） 1H 2H 1H 2H （百万円） セグメント利益率1H 2H1H 2H

* FY21およびFY22は非連結のため、参考値
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629 
937 811 

300 

898 1,233

2.0%

3.4%

2.8%

0.0%

0.5%

1.0%

1.5%

2.0%

2.5%

3.0%

3.5%

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

FY21実績（単体） FY22実績（単体） FY23実績（連結）

大型の新規ライセンス契約の獲得および物販販売の拡大が業績に寄与

18,854 22,432 
28,124 

28,371 
32,160 

46,257

0

10,000

20,000

30,000

40,000

50,000

60,000

70,000

80,000

FY21実績（単体） FY22実績（単体） FY23実績（連結）

47,225

54,593

74,381

930

1,835
2,045

2023年 9月期 通期連結業績（ライセンス＆プロダクツ事業）

136.2%
（前年同期比）

売上高 セグメント利益

111.5%
（前年同期比）

（百万円） 1H 2H 1H 2H （百万円） セグメント利益率1H 2H1H 2H

* FY21およびFY22は非連結のため、参考値
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継続的な事業拡大による増収増益で、過去最高の売上・利益の更新を目指す

2024年 9月期 通期連結業績予想

126,800売上高 112,800 14,000 12.4%（百万円）

15,600売上総利益 13,077 2,523 19.3%（百万円）

12.3%売上総利益率 11.6% 0.7% -（％）

10,500販管費及び一般管理費 8,884 1,616 18.2%（百万円）

営業利益 5,100 4,192 908 21.6%（百万円）

営業利益率 4.0% 3.7% 0.3% -（％）

営業外損益 0 156 △156 -（百万円）

経常利益 5,100 4,349 751 17.3%（百万円）

親会社株主に帰属する
当期純利益 3,450 3,350 100 3.0%（百万円）

EBITDA 6,200 4,973 1,227 24.7%（百万円）

連結

FY24通期業績予想

連結

FY23通期実績 前期比

増減
前期比

増減率
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2024年 9 月期 通期連結業績予想（営業利益の増減分析）

売上の拡大による増益に加え、各事業の売上総利益率の改善により、

今後の事業拡大を見据えた人件費等の増加を吸収し、増益予想

16.0

41.9

2023年9月期実績

営業利益率

3.7%

(a)増収効果

9.2

(b)売上総利益率
の変動

△16.1

51.0

2024年9月期予想

営業利益率

4.0%

(c)販管費の増加

（単位：億円）

体制強化によるコストの増加
(人件費、採用費、
業務委託費、地代家賃等)

CI事業の稼働安定化によ
る売上総利益率向上

L&P事業の契約見直しに
よる売上総利益率向上
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ライセンス＆プロダクツ事業の拡大により、売上は中計を上回る進捗
一方、事業ポートフォリオおよび事業環境の変化への対応により、コストが先行

中期経営計画の進捗状況

売上高 112,800 112,500 126,800（百万円）

中計進捗率 111％ 113％（％）

営業利益 4,192 6,700 5,100（百万円）

中計進捗率 90% 76%（％）

営業利益率 3.7% 6.0% 4.0%（％）

FY23実績

124,400

8,900

7.2%

101,703

4,667

4.6%

FY23中計 FY24中計 FY24予想 FY25中計

連結 連結 連結連結 連結
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2022年9月期
実績

2023年9月期
予想

2024年9月期
予想

期末配当

17.5円

期末配当

10.0円

中間配当

10.0円

期末配当

13.0円

中間配当

12.0円

上場記念配当

2.5円

20.0円 20.0円
25.0円

年間配当 年間配当

年間配当

配当予想

30.3%

16.0%

5%

10%

15%

20%

25%

30%

35%

22/9

（実績）

23/9

（予想）

24/9

（予想）

配当性向 ROE

33.0%

16.0%

27.0%

2023年 9月期は、期初予想通りで年間配当20円を予定

2024年 9月期は、増益予想に伴い、年間配当25円の増配予想

* 当社は、2023年4月1日を効力発生日として、普通株式1株を2株に分割。
本資料においては、2022年9月期の期首に当該分割が行われたものとして記載。

*

*

*
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2024年 9月期 重点施策

クラウド
インテグレーション

• M365構築案件の需要伸び悩み

• ハイブリッドインフラ需要の拡大

• セキュリティビジネスのサービス化対応

• ハイブリッドインフラ需要への対応

• 事業部門へのビジネス展開

• 生成AIの活用促進

＋ネクストスケープとの協業加速

FY23振り返り FY24重点施策

クラウド
サービス

ライセンス
＆プロダクツ

• 常駐型ビジネスの引き合い増加

• 自社サービスの開発/販売体制構築

• グローバルサポート拡大

• JBS独自のSaaSサービス拡充

• 大型ライセンスの受注増加

• ライセンスビジネスの収益性低下

• グローバル販売体制の強化

• SMC顧客への新規ライセンス開拓

• グローバルライセンス拡大

• メーカーとのアライアンス強化
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クラウド
インテグレーション

230億円
35.3億円

12億円
3.9億円

5.1%
10.8%

クラウド
サービス

154億円
19.8億円

30億円
0.7億円

19.6%
3.3%

ライセンス
＆プロダクツ

743億円
20.4億円

99億円
8.2億円

13.2%
39.8%

全社費用
-

△33.8億円
-

△3.5億円
-
-

合計
1,128億円
41.9億円

140億円
9.1億円

12.4%
21.6%

事業セグメント

各事業セグメントにおいて、増収増益を予想

2024年 9月期 セグメント別業績予想

* 事業セグメントの利益はセグメント利益、合計の利益は営業利益

セグメント利益/営業利益

242億円
39.2億円

連結

FY24業績予想 前期比

増減

セグメント売上

連結

FY23通期実績

セグメント利益/営業利益

前期比

増減率

セグメント売上

セグメント利益/営業利益

セグメント売上

セグメント利益/営業利益

184億円
20.5億円

842億円
28.6億円

-

△37.3億円

1,268億円
51.0億円

セグメント売上
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連結業績（四半期業績推移）

20,678

17,152

24,714
23,779 23,154 23,459

35,698

30,487

0

5,000

10,000

15,000

20,000

25,000

30,000

35,000

40,000

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY22実績

（単体）

FY23実績

（連結）

売上高 営業利益

（百万円）

1,409

1,148

604

889

1,127 1,084

468

1,513

6.8% 6.7%

2.4%
3.7%

4.9% 4.6%

1.3%

5.0%

-30.0%

-25.0%

-20.0%

-15.0%

-10.0%

-5.0%

0.0%

5.0%

10.0%

0

200

400

600

800

1,000

1,200

1,400

1,600

1,800

2,000

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY22実績

（単体）

FY23実績

（連結）

（百万円）

営業利益率営業利益売上高

* FY22は非連結のため、参考値
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売上高

（百万円）

セグメント利益

4,468 
4,830 

4,184 

4,861 4,888 

5,927 5,792 

6,406

0

1,000

2,000

3,000

4,000

5,000

6,000

7,000

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY22実績（単体） FY23実績（連結）

クラウドインテグレーション事業（四半期業績推移）

セグメント利益

（百万円）

790 

886 

484 

639 
723 

962 

667 

1,185

17.7% 18.4%

11.6%
13.1%

14.8%
16.2%

11.5%

18.5％

-20.0%

-15.0%

-10.0%

-5.0%

0.0%

5.0%

10.0%

15.0%

20.0%

0

200

400

600

800

1,000

1,200

1,400

1,600

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY22実績（単体） FY23実績（連結）

セグメント利益率セグメント利益

* FY22は非連結のため、参考値
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売上高

（百万円）

セグメント利益

2,927 
3,164 

3,498 

3,782 
3,678 

3,987 
3,759 

3,964
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FY22実績（単体） FY23実績（連結）

クラウドサービス事業（四半期業績推移）

セグメント利益

（百万円）

485 502 
460 

333 

503 

596 

468 

415

16.6% 15.9%

13.2%

8.8%

13.7%
14.9%

12.4%
10.5%

-30.0%

-25.0%

-20.0%

-15.0%

-10.0%

-5.0%
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FY22実績（単体） FY23実績（連結）

セグメント利益率セグメント利益

* FY22は非連結のため、参考値
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売上高

（百万円）

セグメント利益
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13,540 

26,143 

20,113
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ライセンス＆プロダクツ事業（四半期業績推移）

セグメント利益

（百万円）

662 

274 

381 

516 531 

280 

509 

724

5.0%

3.0%
2.2%

3.4% 3.6%

2.1% 1.9%

3.6%

-10.0%

-8.0%

-6.0%

-4.0%

-2.0%
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* FY22は非連結のため、参考値



24

19%

45%

22%

14%

20%

14%

66%

マイクロソフトの３クラウドを中心とした

クラウド製品の導入・開発等支援
ライセンス・関連機器のリセール

クラウド利活用における保守・

運用サポート

ライセンス＆プロダクツ事業 クラウドインテグレーション事業1

クラウドサービス事業2

売上構成比

3

売上構成比

2023年9月期

事業セグメント別

金融・保険

製造・流通通信・メディア

売上構成比

2023年9月期

サービス・公共・その他

ストック収益比率は引き続き拡大、業種別では製造・流通の構成比が拡大

業種別売上構成比

ストック収益

65%
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Microsoft 365 ID 数の推移

680

984

1,464

1,719

2,390
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3,000

2019年9月期 2020年9月期 2021年9月期 2022年9月期 2023年9月期

Microsoft ライセンスの売上高比率およびID数の推移

ID数の拡大が順調に進み、顧客基盤がより強固に

（千）

139.0%
（前年同期比）

Microsoft ライセンス 売上高比率の推移

* ライセンス＆プロダクツ事業における Microsoft ライセンス売上高の比率

70%

78% 80%

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

0

20,000

40,000

60,000

80,000

100,000

2021年9月期

（単体）

2022年9月期

（単体）

2023年9月期

（連結）

（百万円） 物販ライセンス 物販ライセンス ライセンス比率*



26

ビジネスパートナー比率人員数、離職率

1,811 1,786 1,945 
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人員数推移

採用は順調に進んだことに加え、離職率の低下により、人員体制の強化は着実に進展
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* 離職率は、期初従業員数に対する退職者数の割合
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* 単体



27

第４四半期トピックス

Open AIの顧客導入を推進に加え、Crayonとグローバル市場でのパートナー契約締結

アイプリシティ チャット

Powered byChatGPT APIを導入

Azure OpenAI Service の導入による

セキュアな生成 AI 活用を支援

Open AIの顧客導入を推進

総合エンタテインメント企業 セガサミー様 海運業を主軸とする物流企業 川崎汽船様

導入事例 ① 導入事例 ②

約6000
ユーザー

約3000
ユーザー

ノルウェー「Crayon」とグローバル市場で戦略的業務提携契約を締結

世界TOP10に入るマイクロソフトパートナー、世界46か所55拠点で活動

JBSの海外４拠点に加え、Crayonの活動拠点を合わせて

世界中でマイクロソフトライセンスやグローバルヘルプデスク（多言語、24/365）の提供開始

Crayon社
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セキュアファイル転送アプリ metis fiebie

パスワードは自動生成
有効期限付きの

ワンタイムパスワードを採用

セキュリティ

ウイルス検出エンジンが
搭載された

Microsoft365
環境を利用

送信されたファイルは
社外の方がモバイルで

確認可能

■メリット（パスワード付きZIPファイルとの比較）

利便性 ウイルス対策

Microsoft Office Outlook や Microsoft Teams にアドオンするだけで、社外の方と簡単セキュアなファイル送信・収集を実現

サービス概要

■３つの特長

Microsoft 365の

ID,PWを利用可能

外部サービスに

ファイルを保存しない

利用ログが残り、
万が一の場合も安心
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JBSの生成AIへの取り組み

「 アイプリシティ チャット
Powered by ChatGPT API 」

「ChatGPT」導入コンサルティングに加えて、

企業内で閉じた安全な環境ですぐに利用できる「ChatGPT」アプリのサービス

Copilot NAVI

M365 Copilot導入～活用のファーストステップに伴走する

定着化のためのサービス

・Copilot導入後、ユーザーがすぐに活用できるようにトレーニング動画を提供

・M365 Copilotの弊社ナレッジ、実績、お役立ち情報をドキュメントに掲載

トレーニング動画・概要ドキュメント

Microsoft 365 Copilotが提供する機能例

2023年

4月
リリース

2023年

11月
リリース予定
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将来の見通しに関する注意事項

この資料は、将来の見通しに関する記述を含んでいます。予想値を含めこれら将来の見通しに関する記述は、

現時点で入手可能な情報に基づいた当社の判断によるものです。

こうした記述は将来の業績を保証するものではなく、予測困難なリスクや不確実性を内包するものです。

したがって、実際の業績等は、これら種々の要因によって見通しと異なる結果となることがあります。

当社は、将来の事象や新たな情報等を反映して、将来の見通しに関する記述を

更新したり改訂したりする義務を負いません。

【本資料に関するお問い合わせ先】

日本ビジネスシステムズ株式会社 IR室

e-mail: ir@jbs.com
URL    : https://www.jbs.co.jp
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